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Estudios Formacoeconémicos SA de CV.

Diplomado
Internacional
para Directivos en
Market Access,
Relaciones
Institucionales y
Ventas a Gobierno

Palabras de bienvenida por:
Juan Carlos Serra

Abraham Emmanuel
Frias, Alberto Castillo,
Alejandra Florenzano,
Ana Ceéspedes, Carla
Olive, Carme Pinyol,
Cristina Sesman, David
CordevagDavid Elvira,
Herman Soto, lvonne
Pardo, Jesus Enriquez,
Jésus Felipe Gonzalez,
Jordi Dominguez, Jorge
Arturo Patino, Juan
Carlos Serra, Juan Pablo
Cossio, Julio Querol, M.
Guadalupe Mendoza,
Toni Gilabert, Toni

Maneu, Xavier Garcia
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Estudios Farmacoecontmioos SA deCV.

Objetivo del Diplomado

Nuestro objetivo es que el participante tenga una experiencia unica y estimulante que
siembre las bases para su éxito en el desarrollo de sus actividades diarias, toda vez
gue con nuestro claustro de maestros pretendemos aportar experiencia internacional
y nacional fortaleciendo las habilidades y competencias de los ejecutivos. Tras el
programa seras capaz de crear de manera exitosa un plan de acceso y de venta a
gobierno, considerando en todo momento a todos los departamentos involucrados;
asi como de crear estrategias de comunicacién objetivas y claras que fomenten las
relaciones éticas.

El Diplomado cuenta con el aval de la Facultad de Derecho de la Ciudad de México.

Directivos, Gerentes, KAM (gestor de cuentas clave), KAE, Representantes
meédicos a cargo de las areas de ventas a gobierno, market access, farmacoeconomia,
mercadotécnica, regulatorio, area médica y relaciones institucionales, y en general
profesionales relacionados con la industria farmacéutica.

Temario

o El Sistema de Salud en México

o Los Procesos de Contratacion Publica.

o Introduccién al Market Access

o Procesos de Inclusién Institucionales

o Ventas a Gobierno

o "Los retos de la gestién sanitaria en el Sector Salud”

o Proyecto de estrategia aplicado a su area de trabajo

(Market access o ventas a gobierno).
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Organizadores

Toni
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Maneu
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Herman Soto
Mendoza
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Profesores Nacionales

Alejandra
Florenzano
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Jésus Felipe
Pardo
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Sesman

Jesus
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Carmen Jordi
Pinyol Dominguez

David

Cordova
(TBC)

Conferencias "Los retos de la gestion sanitaria
en el sector salud"

Toni Gilabert Ana Céspedes David Elvira
“Compra publica de “Equidad en el tratamiento de “Public Affairs / Government
Innovacién vs Innovacién las enfermedades raras y en el Affairs.- Relevancia

en la compra” acceso a terapias innovadoras” Estratégica”
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Maria Guadalupe Mendoza Medrano
Directora General MSR Health Consulting

55 3902 9278

dirmarketaccess@msrhealthconsulting.com
relaciones.institucionales.hs@hsestudiosfarmacoeconomicos.com.mx



